Podziel sie Twoja opinig
o produktach.

Pokaz Activize
Oxyplus i razem
wypijcie.

Uruchom aplikacje,
pokaz zdjecia
i zréb zdjecie
“przed”. Natéz
Ultimate
Young i zaczekaj 3
minuty.

Wyjasnij koncepcje
NTC.

Porozmawiaj o
widocznych efektach.
Pokaz efekty u innych
0s6b w aplikacji
FitLine.

Zrdb zdjecie “po”i
pokaz rezultat 5

Sprzedaj i zarabiaj

Historie sukcesow

"Ludzie zwracajg uwage na méj Demo-Bag i dlatego biore go ze sobg wszedzie, gdzie ide.
Mieszcze w nim wszystko, czego potrzebuje do demonstracji: Activize, 4 ever, Ultimate
Young, krem do rak. Uzywajac tego narzedzia moge opowiadac i prezentowac - to jest klucz
do biznesu!”

Laura Linares, Hiszpania

“Demo-Bag musisz po prostu miec¢. Swietnie jest moc zabrac ze sobg cate moje biuro gdzie-
kolwiek idziesz i gdzie sg ludzie. Jest wystarczajgco duzo miejsca na wszystko, czego pot-
rzebujesz: Activize, szklanka, tyzeczka, woda, Ultimate Young, wizytéwki, dtugopis, umowa.
Juz prosciej sie nie da!”

Eva Klubbenes, Norwegia

“Zabieram md¢j Demo-Bag wszedzie, gdzie ide. To moja torebka. Za kazdym razem,
gdy ludzie ja widza, pytaja ,co to jest FitLine?’, a wtedy odpowiadam: “Nie moge tego
wyttumaczy¢, ale mozesz sam zobaczy¢!" To dziata fantastycznie, poniewaz jestem
zawsze przygotowana, w kazdej chwili, na demonstracje dla potencjalnego klien-
ta lub osoby, ktéra potrzebuje produktdw PM. To takie proste w uzyciu, uwielbiam to!”

Kaity Donovan, USA

"To dla mnie zaszczyt, ze moge sie dzieli¢ produktami PM. To proste, bo jedyne czego potrze-
buje, to zabra¢ Demo-Bag ze sobg, wtozy¢ do $rodka produkty i pokazywac PM-International
wszedzie. Moge zarazi¢ FitLine'em moich przyjaciot zawsze i wszedzie. tatwo demonstro-
wac produkty i fatwo uzyskac znakomitg reakcje na dobre rezultaty. Im wiecej prezentuje,
tym wiecej przyjaciot zyskuje. Im wiecej polecam, tym lepsze osiaggam wyniki. Kazdy moj
dzien to szczesliwy dzien!”

Sheng-Jie Huang, Tajwan

“M¢j Demo-Bag jest zawsze ze mng, nie wazne, gdzie jestem. W ten sposéb mam
zawsze wszystkie produkty ze soba. Nigdy nie wiesz, kogo spotkasz i na jaka
szanse trafisz.  Jestem entuzjastkg produktéw, pozwalajg mi  by¢ niezalezna...
Demo-Bag... moja karta kredytowa... moj biznes... to wiasnie takie proste! Bawie sie tym!”
Doris Riegler, Austria
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Gratulacje: z Demo-Bag PM-International Twoj biznes
bedzie Ci towarzyszyt zawsze!

Twoj Demo-Bag stanie sie dla Ciebie niezastagpionym kompanem,
kiedykolwiek i gdziekolwiek zechcesz przeprowadzi¢ prezentacje
produktéw FitLine oraz ich biznesowych mozliwosci.

Upewnij sie, ze Twoj Demo-Bag ma na wyposazeniu:

2 FitLine Activize Oxyplus, 1 FitLine skin Ultimate Young
2 szklanki, 1 tyzeczke, bidon FitLine z woda
smartfon z darmowa aplikacjq FitLine
Image katalog, broszure produktowa.

*Demonstracja zawsze powinna by¢ przeprowadzana na kobietach, bo to one najczesciej kupuja Ultimate Young.
*|dealnie przygotowana osoba do demonstracji powinna mie¢ sucha skore, poniewaz na takiej skorze efekty beda najbard-
ziej widoczne.

*Pamietaj: w czasie demonstracji Activize podajemy najpierw!

Nie zapomnij o najwazniejszym punkcie: entuzjazm i emocje lepiej sprzedajg produkty, niz fakty
za nim stojgce. (Czarnym drukiem - 6 krokow do sukcesu, a na niebiesko kilka przyktaddw rozmowy.)

Zabieraj swéj Demo Bag ze soba wszedzie. W ten sposéb nigdy nie przegapisz okazji do zapre-
zentowania produktéw FitLine, a tym samym do zademonstrowania niezwyktych efektéw oraz
mozliwosciach zarabiania jednoczesnie.

Zyczymy sukceséw i dobrej zabawy!

Twdj PM-International Team



1.

“Use, Talk, Demo”
6 Krokow do Sukcesu

PODZIEL SIE: Podziel sie swoim doswiadczeniem. Opowiedz o wptywie, jaki produkty FitLine
wywarty na jako$¢ Twojego zycia, samopoczucie i styl zycia, a nastepnie zache¢ Twojego
rozmoéwce do sprébowania jednego z nich: FitLine Activize Oxyplus.

“Czes¢ Susanna, jak sie masz? Wyglqdasz dzis na nieco zmeczonq. Ciesze sie, Ze sie dzis widzimy,
bo wiasnie mam w rekach produkt ktory daje mi znakomity power na caty dzien. On mi daje tyle
energii, Ze moge sie dzieki niemu catkowicie skoncentrowac na pracy. Uwielbiam go! Sprébuj, ja tez
sie napije.”

. FITLINE ACTIVIZE OXYPLUS: Przygotuj FitLine Activize Oxyplus dla klienta i dla siebie.

Wypijcie go razem podczas rozmowy o korzysciach z produktéw. Stwérz oczekiwanie rezultatu
- co sie za chwile wydarzy. Bardzo wazne: nie przekraczaj zalecanej dawki do spozycia
podanej na etykiecie, czyli jednej miarki na 40 ml wody! Wymieszaj i podaj swojemu
potencjalnemu klientowi.

“Smacznegol! (pijesz Activize razem z rozmowcq).

Kiedy go wypijesz, Activize dostarczy Ci wiecej energii i koncentracji w zaledwie 5-7 minut! Stanie sie to w
ten sposdb, ze napdj przez Twéj zotqdek trafi do jelita, skqd zostanie wchfoniety do krwioobiegu, a stamtqd
do kazdej komdrkil”

. FITLINE SKIN ULTIMATE YOUNG: Zaproponuj swojemu potencjalnemu klientowi

wyprébowanie FitLine skin Ultimate Young - lifting w 3 minuty dla efektu mtodszej i
jedrniejszej skory. Zrob zdjecie ,przed”. Aktywuj FitLine skin Ultimate Young potrzasajac
produktem przez 5 sekund. Natéz niewielka ilos¢ na palec, nastepnie delikatnie wklep (nie
wcierajl) w ten rejon skory wskazany przez klienta, ktdremu wczesniej zrobite$ zdjecie. Zaczekaj
3 minuty dla maksymalnych rezultatéw (w aplikacji jest wbudowany 3-minutowy timer).

"Wiesz co, mam przy sobie jeszcze jeden produkt. Jak go uzytem po raz pierwszy i spojrzatem w lustro,
bytem zaskoczony efektamil Wyglqdatem o 10 lat mtodziej! Pozwdl, ze Ci pokaze! Pozwdl najpierw,
ze wykonam zdjecie ,przed” aby Ci pokazac réznice. Rozluznij prosze twarz! Okay! Wyprébujmy to. To
2-fazowy lifting w 3 minuty w 1 flakonie. Przed uzyciem trzeba go aktywowac. Zobaczysz na wtasne
oczy, ze Twoje zmarszczki znikng w przeciqgu trzech minut! Mozesz to natozyc pod i na makijaz, to
znaczy mozesz go stosowac w dowolnym czasie, réwniez w drodze! Dobrze, zrelaksuj sie przez te 3
minuty, aby FitLine skin Ultimate Young zaczqt dziatac. Bedziesz zachwycona! Mozesz go stosowac
na dowolne miejsca, ktdre potrzebujq liftingu. Pod oczy, na czoto, na kurze tapki, czy na szyje.”

. NTC | DOSWIADCZENIA INNYCH: Doktadnie wyja$nij swojemu potencjalnemu klientowi to,

czego do$wiadcza. Podkresl jeszcze raz zalety FitLine Activize Oxyplus i FitLine skin Ultimate
Young i wyjasnij, dlaczego dziatanie FitLine Activize Oxyplus jest odczuwalne tak szybko.
Otworz aplikacje Fitline, pokaz zdjecia przed / po i zaproponuj potencjalnemu klientowi
uzyskanie réwnie spektakularnych wynikéw.

“Wszystkie efekty, ktérych teraz doswiadczasz pochodzq z naszej ekskluzywnej i opatentowanej
Koncepgji Transportu Substancji Odzywczych (NTC®) wspomnianej wczesniej! Koncepcja
Transportu Substancji Odzywczych (NTC®) dostarcza substancje odzywcze doktadnie wtedy,
gdy sq potrzebne, tam gdzie sq potrzebne - na poziom komdrkowy od wewnqtrz i z zewnqtrz. Z
FitLine Activize Oxyplus poczujesz energie w swoim ciele natychmiast! Ta sama technologia NTC®
Jjest zastosowana w FitLine skin Ultimate Young. Dlatego czujesz jak dziata na skdrze i widzisz
natychmiastowe efekty po 3 minutach. Najlepsze jest to, ze Koncepcja Transportu Substancji
Odzywczych (NTC®) jest wytqcznie w naszych produktach! Zaden inny produkt na rynku nie da
Ci takich efektéw, jak ten! W miedzyczasie zobacz podobne efekty u innych klientéw! (pokaz kilka
przyktadowych zdje¢ przed/po w swojej aplikacji). Mam tez kilka historii sukcesu od klientéw
stosujqcych Activize, ktéry wtasnie wypites oraz nasz pakiet na caty dzien, ktéry nazywamy Optimal
Set. To jest zestaw, ktory zawiera wszystkie dodatkowe substancje, ktdrych potrzebujesz od rana do
wieczora. (pokaz opinie o Optimal-Set w aplikacji FitLine) Chce Ci je tez pokazac!”

. EFEKTY POTENCJALNEGO KLIENTA: Zrob zdjecie ,po” 3 minuty pdzniej i pokaz je swojemu

rozmoéwcy méwiac o widocznych rezultatach w zaledwie 3 minuty (demonstracja na scenie:
zanim zdjecie zostanie wyswietlone na ekranie, demonstrator powinien szybko spojrze¢, czy
wyniki sg wyrazne) (demonstracja 1 do 1: spdjrz na zdjecie i jezeli efekty nie sq dobrze widoczne,
pokaz zdjecia innych osob, ktére prezentujg lepsze rezultaty). Zapytaj réwniez swojego
rozmoéwce czy odczuwa dziatanie FitLine Activize Oxyplus.

Ok, 3 minuty minety. Zrébmy wiec zdjecie ,po”, aby zobaczy¢ réznice. Czy to nie wspaniate?! Najlepsze jest
to, Ze to trwa tylko 3 minuty aby osiqgnqc tak znakomite rezultaty! Czy czujesz juz przyptyw dodatkowej
energii z Activize?”

. ZAMKNIECIE SPRZEDAZY: Sprzedaj i zarabiaj. Zasugeruj, ze z pewnoscig klient nie wyobraza

juz sobie zycia bez tych produktéw. Zaproponuj zakup. Gdy sprzedaz jest zamknieta, pogratuluj
mu! W zaleznosci od tego, czym jest najbardziej zachwycony, zadaj pytania sprzedazowe.

Jesli klient jest bardziej zainteresowany FitLine Activize Oxyplus:

"Okay wiec teraz widziates juz niewiarygodne rezultaty dzieki FitLine Activize Oxyplus i FitLine skin Ultimate
Young. Czy chcesz FitLine Activize Oxyplus, aby mie¢ wiecej energii i koncentracji, czy chcesz réwniez
FitLine skin Ultimate Young, aby wyglqdac o 10 lat mtodziej w 3 minuty?”

Jesli klient jest bardziej zainteresowany FitLine skin Ultimate Young:

"Okay, wiec teraz widziates juz niewiarygodne rezulataty dzieki FitLine Activize Oxyplus i FitLine skin
Ultimate Young. Czy chcesz tylko FitLine skin Ultimate Young, aby wyglgdac 10 lat mtodziej w 3 minuty,
czy chcesz réwniez FitLine Activize Oxyplus, aby miec wiecej energii i koncentracji?”

Daj mu chwile do namystu!

Pobierz i uzyj darmowej aplikacji FitLine!

PO ZAMKNIECIU SPRZEDAZY: Mozesz réwniez zaoferowa¢ mozliwosci biznesowe
opowiadajac z wiasnego doswiadczenia ile zarobites w ostatnich kilku tygodniach. Jesli klient jest
zainteresowany, umaow termin prezentacji biznesowej. Zapytaj, czy on/ona chce produkty tylko
na wiasny uzytek, czy jest rbwniez zainteresowany mozliwosciami zarabiania na tych znakomitych
produktach. Jesli nie ma dzi$ czasu, umdw spotkanie innego dnia na przeprowadzenie prezentadji
biznesowe;.

"Musze Ci powiedzie¢, ze sam jestem zachwycony poniewaz w ostatnich tygodniach zarobitem _ __
€ robigc doktadnie to, co wtasnie zrobitem dzisiaj z Tobg! Po prostu uzytem swojego Demo-bagu i
datem Ci do wyprébowania produkty. To tak proste, jak widziatas i zajeto mi zaledwie kilka minut. Czy
przychodzq Ci na mysl dwie, trzy osoby, ktdre mogq byc¢ zainteresowane mtodszym o 10 lat wyglgdem
i wiekszq ilosciqg energii?l”

Daj chwile do namystu.
Jesli klient jest zainteresowany, od razu umawiamy spotkanie. Jesli znamy kogos, kto mogtby by¢
zainteresowany, popro$ o informacje kontaktowe aby przeprowadzi¢ z nim use-talk-demo.

‘Umdwmy sie na kolejne spotkanie aby porozmawiac o biznesie! Czy wtorek o 18 by Ci
odpowiadat? Czy wolisz sobote 0 162"

(Termin, ktory chcesz aby klient wybrat, podawaj zawsze jako drugi)

Po uméwieniu spotkania:
“Swietnie, w takim razie czekam na Ciebie w sobote!”

Jesli potrzebujesz pomocy przy umawianiu spotkan, zwré¢ sie do Twojej upline!
Beda szczesliwi, ze moga Ci pomac.



